
~ e r <: a Levante
ANUNCIATE GRATIS- 807 50 55 05 El MERCADO DE MERCADOS

www...vant..........com

Vivienda Ntotor Olmas.,.Empleo PréstaN1os....-- R'e.laGIOneS

sabado. 5 de 8tIefO de 2008

Buzón. a~igos

'.'_11"\_1

PÁG. 15

PÁG. 16

PÁG. 14

PÁG. 20

PÁG. 7

PÁG. 3

PÁG,22

rv'lotor

Vivienda

INDlce DE
seCCIONES

Servidos

R·e.laclo,nes

Ofw;tas!ltEmpleo

PréstaMos_

Buzón. arv'ligos

euros en la compra
de su vivienda

tendrán descuentos
de 3.000 y 6.000

Seglin las previsiones de algu·
nos servicios de estudios inmobi·
Uarios. en 2008 se va a producir un
reajuste entre oferta y demanda y.
por ende, hay una tendencia hacia
una estabilización de los precios en
términos nominales para el próxi­
mo año. De este modo. el consu·
midor consigue tener a su disposi·
ción dosventajas: una fuerte oferta
inmobiliaria y una sólida ealidad de
semeio.

En ¡nmopoli. las personas po­
drán encontrar, en un espacio útil y
de fácil recorrido. las mejores ofer·
tas del mercado de la mano de pro­
motoras como Augimar, Confial.
Construcciones Doménech. Con!!'
trucciones y Promociones Rovira.
Edival. FBEX. Foconosa, Hogar y
Jardín. Lubasa InmobiUaria. Grupo
Basgra, Paine, Prolan 2005, Pro­
mojucar, Realia business. Reyalur­
bis y, entre otras, Val1ehermoso.

Los organizadores han puesto
en marcha la página de internet
www.inmopoli.comparaquelosin·
teresados conotean más aspectos
sobre los pormenores del evento.
que tendri lugar del25al Zldeene­
ro en el Holel Luz de Castellón.

1Ia-*' ........
SegUn dalos facilitados por el

Ministerio de la ViYienda, la Co­
munitat Valenciana muestra unas
bases sólidas en la demanda, pese
a la suave desaceleración que se
t'titá pTlxluciendo en el sector. Ade­
mas, oel lolal de uansacclones
computadas en la Comunital, el
23.6\ tuYieron como compradores
a ciudadanosexlnuijeros, la mayor
parte (22.3'.1';) residenles en el área
de Levan!e. Estas cifrassuporlen un
incrementO del 10% en las opera·
ciones inmobiliarias con participa­
ción foránea.loqueevidencia la im­
portancia de este sector de deman·
da. Por tanto. existe una fuerte de-­
manda de Yivienda en el sector.

• Los clientes

presa innovadora. integradaporun
equipo de gente joven. dinámica,
especializadae inmersaen un rom.
petitivo plan de expansión terrilo-

"".Rafael Soler, director de Mark-
media Global. señala que el objeti­
vo del certamen es .jácililor ti ill'
Int:om/)io romerciol tIl/re ti diellle
ytlpromotQ1; i1l}ármof$to/Olldour
/)re los pormellores que cOllllevo
tlIo/quitrod4uisici61tyocn'tor. Eslo
u, elltolllTOrlo que u /)uS€o, doll/h
U /)I/StO y IJIIJ/cmlce de las posi/)i/j­
dodes «o"6,,,itM perso"IJ/n-, As~
mismo, subraya que permite en·
contrar entre más de 25.oooviviell>
das la apropiada. .liJ tielJ(lda q/fr.
la, pINto ,qll ti aduuodQ y tx#rlq
osesoromiDllq de 1M exposilorn,ga·
roll/iza que los visifolltl'S putoon so­
Urde ule paw¡ pqre/ recilllqferiol
tOll ti J¡qriu¡IIle dts~do .•

en los tres días queduró la cita Los
datos de Alicante no se quedan
atrás. pues un l:entenar de alicanti­
nos com¡>raron su casa y2.500 for­
malizaron contactos.

Portanto, lnmopoli est 2008 es
una feria al akance de todos y en
donde puede resultat más sencillo
enoontrar la casa ideal, tanto porla
gran cantidad de producto inmob~

Uario expuesto romo por su fácil y
accesible distribución.

El evento est~ asesorado por
Proincasa y Roan. las dos principa­
les compai'ilas comerdalizadoras
de viviendas de obra nueva en Es.
paiia.y MarkmediaGlobaleslaem.
presa de marketing inmobiliario
que organiza la feria y que cuenta
con una amplia experiencia en el
sector de la promoción. Una em-

-"­hITo.la feria constituye un momento llniCo para adquirir una vivfenda
entregará un catálogo dil'lJlgalivo
con todas las viviendas que encoll­
traráll en el recinto. Además. en·
trarán en el sorteo de estancias en
hoteles españoles de cinco estre­
llas. cruceros, uncoche,liques para
daruna welta porel Planetari yen·
tradas de cine. Asimismo, podrán
aprovecharse del porlli.,., gratuito
en el hotel y beneficiarse de las in­
numerablesofertaspromocionaJes
que ofre<:e cada uno de los expo~
lOres, romo descuentos de 3.000 y
6.000curos por Iacompra de una vi­
vienda.

El formato de Inmopo6 ya se ha
realizado con gran b-ito en Valen­
cia y Alicante. De heo:;ho, en mayo
de 2fXf1 rom)ll'aJ"on su nueva casa
2OOvalencianosy3.500lograron re­
alizar un contacto para encontrarla

VIVIENDA

EXPOSITORES. las promotoras m~ importantl!$ Cl)\!nlan con un estand para mostrar sus promociones.

M.I't'&1eva.IIU. \'al'lICia
La casa de sus sueños la entontr.t­
rá en lnmopoli 2008. la feria inmo­
biliaria de l)rimera residencia, e lll>
movac, feria inmobiliaria vacacio­
nal, que se celebran! del2Sal Z7 de
enero de 2008 en el Hotel Luz de
Castellón. Entre una oferta de
25.000 viviendas, las personas en-­
contrarán aquella casa que se ajus.
la a sus necesidades o aquel hogar
que siempre deseó.

El evento tiene como principal
objetivo dar aconocer un producto
decalidad yofrecerasesorantienlo
y diversificación. De esta forma. la
feria se caracteriza JXII' su especia­
lización en informar tanto al eom,
prador sobre el mercado inmobi·
liario de Castellón, área metropoli­
tana y su provincia. Por esta razón,
el evento es una magnifica oportu­
nidad para que los ciudadanos co­
nouan de primera mano tanto a
promotores inmobiliarios de rero­
nocido prestigio comosus trabajos.
Pero Iambién para observ;vJospre­
cios y su evolución en el mercado.
informarse sobre Jos tipos de inte­
res. Joscostesextras deadquisición
y la adquisición de una hipoteca.

La casa de sus sueños la
encon1rará en Inmopoli Cst 2008
El Hotel Luz de Castellón acoge del 25 al 27 de enero la feria inmobiliaria

--Las venliljas '1 oportunidades
que los clientes enCOIltraJ'M en el
Hotel Luz son numerosas. Los vi­
silantes encontrarán al enlTar una
pantalla gigante que mostrar.llas
promociones de Jos expositores
que,junlo a la maquelasitl1adasjun­
lo a losestands, facilitaráalosclien·
les ver con más detalle dichas pro.
m<>cio~

Además, a cada una de las pero
sonas que acudan al evento se les


