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Buzén « aMigos

La casa de sus suenos la
encontrara en Inmopoli Cst 2008

El Hotel Luz de Castellon acoge del 25 al 27 de enero la feria inmobiliaria

presainnovadora, integrada por un
equipo de gente joven, dindmica,
especializada e inmersa en un com-
p_etlitivo plan de expansion territo-
rial.

Rafael Soler, director de Mark-
media Global, senala que el objeti-
vo del certamen es «facilitar el in-
tercambio comercial entre el cliente

MERCALEVANTE

EXPOSITORES. Las promotoras mds importantes cuentan con un estand para mostrar sus promociones.

Mercalevante, Valencia
La casa de sus suefios la entontra-
ra en Inmopoli 2008, la feria inmo-
biliaria de primera residencia, e In-
movac, feria inmobiliaria vacacio-
nal, que se celebrara del 25al 27 de
enero de 2008 en el Hotel Luz de
Castellon. Entre una oferta de
25.000 viviendas, las personas en-
contraran aquella casa que se ajus-
ta a sus necesidades o aquel hogar
que siempre desed.

El evento tiene como principal
objetivo dar a conocer un producto
de calidad y ofrecer asesoramiento
y diversificacidn. De esta forma, la
feria se caracteriza por su especia-
lizacién en informar tanto al com-
prador sobre el mercado inmobi-
liario de Castellon, drea metropoli-
tana y su provincia. Por esta razon,
el evento es una magnifica oportu-
nidad para que los ciudadanos co-
nozcan de primera mano tanto a
promotores inmobiliarios de reco-
nocido prestigio como sus trabajos.
Pero también para observarlos pre-
cios y su evolucién en el mercado,
informarse sobre los tipos de inte-
rés, los costes extras de adquisicién
y la adquisicién de una hipoteca.
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Las ventajas y oportunidades
que los clientes encontraran en el
Hotel Luz son numerosas. Los vi-
sitantes encontrardn al entrar una
pantalla gigante que mostrara las
promociones de los expositores
que, junto alamaqueta situadas jun-
to alos estands, facilitard alos clien-
tes ver con mas detalle dichas pro-
mociones.

Ademas, a cada una de las per-
sonas que acudan al evento se les

entregara un catalogo divulgativo
con todas las viviendas que encon-
traran en el recinto. Ademas, en-
trardn en el sorteo de estancias en
hoteles espafioles de cinco estre-
llas, cruceros, un coche, tiques para
dar una vuelta por el Planetariy en-
tradas de cine. Asimismo, podran
aprovecharse del parking gratuito
en el hotel y beneficiarse de las in-
numerables ofertas promocionales
que ofrece cada uno de los exposi-
tores, como descuentos de 3.000 y
6.000 euros porla compra de una vi-
vienda.

El formato de Inmopoli ya se ha
realizado con gran éxito en Valen-
cia y Alicante. De hecho, en mayo
de 2007 compraron su nueva casa
200 valencianosy 3.500 lograron re-
alizar un contacto para encontrarla

. MERCALEVANTE
EXITO. La feria constituye un momento tinico para adquirir una vivienda

enlostresdias que durd la cita. Los
datos de Alicante no se quedan
atras, pues un centenar de alicanti-
nos compraron su casay 2.500 for-
malizaron contactos.

Por tanto, Inmopoli Cst 2008 es
una feria al alcance de todos y en
donde puede resultar més sencillo
encontrar la casa ideal, tanto por la
gran cantidad de producto inmobi-
liario expuesto como por su facil y
accesible distribucion.

El evento estd asesorado por
Proincasa y Roan, las dos principa-
les compaiias comercializadoras
de viviendas de obra nueva en Es-
pana,y Markmedia Global eslaem-
presa de marketing inmobiliario
que organiza la feria y que cuenta
con una amplia experiencia en el
sector de la promocién. Una em-

yel pr tor, informarse a fondo so-
bre los pormenores que conlleva
cualquier adquisicion y acertar. Esto
es, encontrar lo que se busca, donde
se busca y al alcance de las posibili-
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dades ec icas b less. Asi-
mismo, subraya que permite en-
contrar entre mas de 25.000 vivien-
das la apropiada. «La elevada ofer-
ta, junto con el adecuado y experto
asesoramiento de los expositores, ga-
rantiza que los visitantes puedan sa-
lir de este paseo por el recinto ferial
con el horizonte despejado.»

Incremento de la demanda

Segun datos facilitados por el
Ministerio de la Vivienda, la Co-
munitat Valenciana muestra unas
bases sélidas en la demanda, pese
a la suave desaceleracion que se

estd produciendo en el sector. Ade-
mas, del total de transacciones

computadas en la Comunitat, el
23,6% tuvieron como compradores
aciudadanos extranjeros, lamayor
parte (22,3%) residentes en el drea
de Levante, Estas cifras suponen un
incremento del 10% en las opera-
ciones inmobiliarias con participa-
cion foranea, lo que evidencia laim-
portancia de este sector de deman-
da. Por tanto, existe una fuerte de-
manda de vivienda en el sector.

m Losclientes
tendran descuentos
de 3.000 y 6.000
euros en la compra
de su vivienda

Segtin las previsiones de algu-
nos servicios de estudios inmobi-
liarios, en 2008 se va a producir un
reajuste entre oferta y demanda v,
por ende, hay una tendencia hacia
una estabilizacion de los precios en
términos nominales para el proxi-
mo afio. De este modo, el consu-
midor consigue tener a su disposi-
cion dos ventajas; una fuerte oferta
inmobiliaria y una solida calidad de
servicio.

En Inmopoli, las personas po-
dran encontrar, en un espacio util y
de facil recorrido, las mejores ofer-
tas del mercado de la mano de pro-
motoras como Augimar, Confial,
Construcciones Doménech, Cons-
trucciones y Promociones Rovira,
Edival, FBEX, Foconosa, Hogar y
Jardin, Lubasa Inmobiliaria, Grupo
Basgra, Paine, Prolan 2005, Pro-
mojucar, Realia business, Reyalur-
bis y, entre otras, Vallehermoso.

Los organizadores han puesto
en marcha la pagina de internet
www.inmopoli.com para que los in-
teresados conozcan mas aspectos
sobre los pormenores del evento,
que tendra lugar del 25 al 27 de ene-
ro en el Hotel Luz de Castellon.
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